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अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यापार

इस अध्याय के सभी महत्वपरू्ण� प्रश्न — उत्तर सहि(त। पहले खुद हल करने की कोशि2श करो, फि6र उत्तर मि8लाओ।

  अभ्यास प्रश्न-उत्तर (हर टॉपि)क से)

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यापार का परि/चय और अर्थ�
प्रश्न 1 (आसान). जब राजस्थान का व्यापारी, तमि<लनाडु के व्यापारी को सामान बेचता है, तो यह कौन सा व्यापार है?
उत्तर — घरेल ूव्यापार

प्रश्न 2 (आसान). अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यापार में कौन सी मदु्रा का इस्तमेाल होता है?
उत्तर — एक से अधि>क देशों की मुद्रा

प्रश्न 3 (मध्यम). क्या अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यापार सिMर्फ�  सामान खरीदने-बेचने तक सीमि<त है? अगर नहीं, तो और क्या शामि<ल हो
सकता है?
उत्तर — नहीं, इसमें सामान के साथ-साथ सेवाएं (जसेै सॉफ्टवेयर), पूंजी (निNवेश), और तकनीक का आदान-प्रदान भी शामि8ल
होता है।

प्रश्न 4 (कठिUन). क्या ऐसा संभव है किZ कोई देश पूरी तरह से आत्मनि_र्भ�र हो जाए और उसे कभी अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यापार की
ज़रूरत ही न पड़?े समझाओ क्यों या क्यों नहीं।
उत्तर — सिRद्धांत रूप में यह संभव लग सकता है, लेकिXन व्यवहार में बहुत मुश्कि[Xल है। हर देश के पास सभी संसाधनों और
तकनीकों का बराबर स्तर पर उत्पादन करने की क्षमता नहीं होती। अंतर्रा �̂ष्ट्रीय व्यापार से देश उन चीज़ों का आयात करत ेहैं
जो उनके पास नहीं हैं या महंगी हैं, और उन चीज़ों का निNर्या �̂त करत ेहैं जिfनमें वे माहि(र हैं। इससे दक्षता बढ़ती है और जीवन
स्तर में सुधार होता है। इसलिiए, पूरी तरह आत्मनिNर्भ�र होना आर्थिl�क रूप से व्यावहारिnक नहीं है।

» घरेलू बनाम अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय
प्रश्न 5 (आसान). क्या 'के्रता और वि�के्रता की राष्ट्रीयता' घरेल ूऔर अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में समान होती है?
उत्तर — नहीं, घरेल ूमें एक होती है, अंतर्रा^�ष्ट्रीय में अलग-अलग हो सकती है।

प्रश्न 6 (आसान). अगर कोई कंपनी सिMर्फ�  'एक ही देश के अदंर' व्यापार करती है, तो वह कौन सा व्यवसाय है?
उत्तर — घरेल ूव्यवसाय।

प्रश्न 7 (मध्यम). क्या 'उत्पादन के साधन' (जसेै कर्म�चारी, पूँजी) अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में आसानी से एक देश से दसूरे देश
जा सकत ेहैं?
उत्तर — नहीं, इनकी गतिpशीलता (mobility) अंतर्रा^�ष्ट्रीय व्यवसाय में घरेल ूव्यवसाय की तुलना में कम होती है।

प्रश्न 8 (कठिUन). घरेल ूव्यवसाय की तलुना में अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में 'राजनीतिvक प्रणालिyयों और जोखि{मों' का क्या महत्व
है?
उत्तर — अंतर्रा �̂ष्ट्रीय व्यवसाय में विwभिyन्न देशों की राजनीतिpक प्रणालिiयाँ और जोखि~म बहुत अलग-अलग होत ेहैं, जो घरेलू
व्यवसाय से कहीं ज़्यादा जटि�ल होत ेहैं।

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय का के्षत्र
प्रश्न 9 (आसान). अगर भारत अमेरि/का से कपड़ ेखरीदता है, तो यह किZस प्रकार का अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय है?
उत्तर — वस्तओु ंका आयात
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प्रश्न 10 (आसान). क्या पर्य�टक सेवाएँ (Tourism services) अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय का हि�स्सा हैं?
उत्तर — हाँ

प्रश्न 11 (मध्यम). जब एक भारतीय बैंक किZसी वि�देशी कंपनी को भारत में शाखा खोलने का अधि�कार देता है, तो यह
'लाइसेंसिMगं' होगा या 'फ्रैं चाइज़ि�ंग'?
उत्तर — लाइसेंसिRगं

प्रश्न 12 (कठिUन). एक चीनी मोबाइल कंपनी भारत में अपनी परूी फैक्ट्री स्थापि)त करती है। यह 'पोर्ट�फोलिyयो नि_वेश' है या
'प्रत्यक्ष वि�देशी नि_वेश' (FDI)?
उत्तर — प्रत्यक्ष विwदेशी निNवेश (FDI)

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय के लाभ
प्रश्न 13 (आसान). अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यापार से देश को किZस तरह की मदु्रा मि<लती है?
उत्तर — विwदेशी मदु्रा (Foreign Exchange)

प्रश्न 14 (आसान). संसाधनों का अधि�क क्षमता से उपयोग करने से क्या फायदा होता है?
उत्तर — उत्पादन लागत कम होती है और देश ज़्यादा लाभ कमाता है।

प्रश्न 15 (मध्यम). क्या अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यापार से किZसी देश में रोजगार के अवसर बढ़त ेहैं? कैसे?
उत्तर — हाँ, अंतर्रा �̂ष्ट्रीय व्यापार से उत्पादन का पमैाना बढ़ता है जिfससे अधि>क लोगों को रोजगार मि8लता है।

प्रश्न 16 (कठिUन). जीवन स्तर में वदृ्धि� से क्या तात्पर्य� है और अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यापार इसमें कैसे मदद करता है?
उत्तर — जीवन स्तर में वदृ्धि> का मतलब है लोगों को बेहतर वस्तएंु और सेवाएं उपलब्ध होना। अतंर्रा^�ष्ट्रीय व्यापार से दसूरे
देशों की अच्छी चीजें हम तक पहंुचती हैं, जिfससे विwकल्प बढ़त ेहैं और हमारा जीवन स्तर बेहतर होता है।

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश की वि�धि�याँ: आयात एवं नि_र्या��त
प्रश्न 17 (आसान). जब एक देश दसूरे देश से कोई सामान खरीदता है, तो उसे क्या कहत ेहैं?
उत्तर — आयात

प्रश्न 18 (आसान). आपकी कंपनी 'USA' में बनी हुई 'चॉकलेट' भारत में बेचना चाहती है। यह कौन सा 'इंटरनेशनल बि�जनेस'
तरीका है?
उत्तर — आयात

प्रश्न 19 (मध्यम). अगर आपकी 'जतूा' बनाने वाली कंपनी, 'इटली' में अपने 'जूत'े सीधे 'ग्राहक' को भेज रही है, बि�ना किZसी
'बि�चौलिyए' के, तो यह कौन सा 'नि_र्या��त' होगा?
उत्तर — प्रत्यक्ष निNर्या^�त (Direct Export)

प्रश्न 20 (कठिUन). अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश के लिyए 'आयात/नि_र्या��त' को 'सबसे सरल वि�धि�' क्यों माना जाता है? इसके
कोई दो कारण बताइए।
उत्तर — क्योंकिX इसमें दसूरे देशों में 'कम निNवेश' करना पड़ता है, जिfससे 'जोखि~म कम' होता है। साथ ही, 'संयकु्त उद्यम' या
अपनी 'सहायक इकाई' स्थापि�त करने की तलुना में यह 'कम जटि�ल' प्रक्रि�या है।

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश की वि�धि�याँ: संवि�दा वि�नि_र्मा��ण
प्रश्न 21 (आसान). संवि�दा वि�नि_र्मा��ण में एक वि�देशी कंपनी _________ में अपनी वस्तुओ ंका उत्पादन करवाती है।
उत्तर — स्थानीय निNर्मा^�ताओं से

प्रश्न 22 (आसान). संवि�दा वि�नि_र्मा��ण का एक मखु्य लाभ क्या है?
उत्तर — कम पूंजी निNवेश
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प्रश्न 23 (मध्यम). संवि�दा वि�नि_र्मा��ण में अंतरराष्ट्रीय कंपनी को किZस प्रकार का जोखि{म कम होता है?
उत्तर — निNवेश का जोखि~म

प्रश्न 24 (कठिUन). संवि�दा वि�नि_र्मा��ण से स्थानीय नि_र्मा��ता को क्या लाभ हो सकता है, भले ही उसे अपने उत्पाद बेचने की
स्वतंत्रता न हो?
उत्तर — उन्हें अपनी उत्पादन क्षमता का अधि>क उपयोग करने का मौका मि8लता है, और अंतरराष्ट्रीय व्यवसाय में शामि8ल
होने का अवसर मि8लता है।

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश की वि�धि�याँ: अनजु्ञप्ति¤v लाइसेंस एवं मताधि�कारी
प्रश्न 25 (आसान). अगर कोई भारतीय कंपनी किZसी वि�देशी 'कार ब्रांड' का नाम और डि§ज़ाइन भारत में इस्तमेाल करके कारें
बनाती है और हर बि�की कार पर वि�देशी कंपनी को पसेै देती है, तो यह क्या है?
उत्तर — लाइसेंसिRगं

प्रश्न 26 (आसान). वि�देशी कंपनी से 'रॉयल्टी' के बदले 'टे्रडमार्क� ' इस्तमेाल करने की अनमुतिv लेना कौन सा तरीका है?
उत्तर — लाइसेंसिRगं

प्रश्न 27 (मध्यम). McDonald's जैसी 'फ़ास्ट फू़ड' चेन जो दनुि_या भर में अपने नाम और 'बि�जनेस मॉडल' को इस्तमेाल
करने की अनुमतिv देती है, वह 'लाइसेंसिMगं' है या 'फ्रैं चाइज़ि�ंग'? और क्यों?
उत्तर — यह 'फ्रैं चाइज़ि¥ंग' है, क्योंकिX यह 'सेवा' आधारिnत व्यवसाय है और इसमें फ़्रैं चाइज़र (McDonald's) अपने 'बि©जनेस
ऑपरेशन' के लिiए बहुत सख्त निNयम और शर्तें­ लागू करता है।

प्रश्न 28 (कठिUन). 'लाइसेंसिMगं' और 'फ्रैं चाइज़ि�ंग' के दो मुख्य अंतर बताइए।
उत्तर — पहला अंतर: लाइसेंसिRगं ज़्यादातर 'वस्तुओ ं के उत्पादन' के लिiए होती है, जबकिX फ्रैं चाइज़ि¥ंग 'सेवाओं' के संदर्भ� में
ज़्यादा इस्तमेाल होती है। दसूरा अंतर: फ्रैं चाइज़ि¥ंग लाइसेंसिRगं की तुलना में ज़्यादा 'कठोर' होती है, क्योंकिX फ्रैं चाइज़र व्यवसाय
संचालन के लिiए सख्त निNयम और शर्तें­ लागू करता है।

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश की वि�धि�याँ: संयकु्त उपक्रम
प्रश्न 29 (आसान). संयकु्त उपक्रम में किZतनी स्वतंत्र इकाइयाँ एक साथ आती हैं?
उत्तर — दो या दो से अधि>क।

प्रश्न 30 (आसान). क्या संयुक्त उपक्रम में वि�देशी कंपनी को स्थानीय बाज़ार की जानकारी मि<लती है?
उत्तर — हाँ, बि©ल्कुल मि8लती है।

प्रश्न 31 (मध्यम). संयकु्त उपक्रम में जोखि{म और लागत कैसे कम होत ेहैं?
उत्तर — जोखि~म और लागत दोनों भागीदार कंपनिNयों के बीच बंट जात ेहैं, जिfससे किXसी एक पर ज़्यादा बोझ नहीं आता।

प्रश्न 32 (कठिUन). आपकी राय में, संयुक्त उपक्रम में प्रवेश करने का सबसे बड़ा फायदा क्या है?
उत्तर — सबसे बड़ा फायदा यह है किX 'स्थानीय साझी के मेहमान देश की प्रतिpयोगी परिnस्थि²lतिpयों, संस्कृतिp, भाषा, राजनीतिpक
प्रणाली एवं व्यावसायिµक पद्धतिpयों के संबंध में जानकारी का पूरा लाभ प्राप्त होता है', जिfससे विwदेशी कंपनी को उस देश में
काम करना आसान हो जाता है।

» अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश की वि�धि�याँ: संपरू्ण� स्वामि<त्वा वाली सहायक इकाइयाँ/कंपनि_याँ
प्रश्न 33 (आसान). संपरू्ण� स्वामि<त्वा वाली सहायक इकाई में जनक कंपनी किZतना प्रतिvशत पूंजी नि_वेश करती है?
उत्तर — 100 प्रतिpशत

प्रश्न 34 (आसान). क्या इस वि�धि� में जनक कंपनी का अपनी सहायक इकाई पर पूर्ण� नि_यंत्रण होता है?
उत्तर — हाँ
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प्रश्न 35 (मध्यम). संपरू्ण� स्वामि<त्वा वाली सहायक इकाई स्थापि)त करने के दो मखु्य तरीके क्या हैं?
उत्तर — या तो एक बि©लकुल नई कंपनी स्थापि�त करना (ग्रीनफ़ील्ड वेंचर), या दसूरे देश में पहले से स्थापि�त किXसी संगठन
का अधि>ग्रहण करना।

प्रश्न 36 (कठिUन). कोई कंपनी 'संपरू्ण� स्वामि<त्वा वाली सहायक इकाई' को 'संयकु्त उपक्रम' पर क्यों पसंद करेगी, और इस
पसंद से जुड़ ेमखु्य जोखि{म क्या हैं?
उत्तर — कंपनी 'संपूर्ण� स्वामि8त्वा वाली सहायक इकाई' को परू्ण� निNयंत्रण बनाए रखने और अपनी प्रौद्योगि¾की व व्यापार के राज
दसूरों से बचाने के लिiए पसंद करेगी। इसके मुख्य जोखि~म उच्च पूंजी निNवेश की आवश्यकता और व्यावसायिµक विwफलता की
स्थि²lतिp में 100% हानिN को स्वयं वहन करना है।

» नि_र्या��त प्रक्रि¯या
प्रश्न 37 (आसान). नि_र्या��त प्रक्रि¯या में 'इंडेंट' का क्या मतलब होता है?
उत्तर — इंडेंट का मतलब है आयातक द्वारा भेजा गया 'वस्तओुं का अतंिpम आदेश'।

प्रश्न 38 (आसान). नि_र्या��त के लिyए भारत में कौन सा कोड लेना ज़रूरी है?
उत्तर — भारत में 'आयात-निNर्या �̂त कोड' (IEC) लेना ज़रूरी है।

प्रश्न 39 (मध्यम). आयातक की साख का आकलन क्यों किZया जाता है? कौन सा दस्तावेज़ इसमें मदद करता है?
उत्तर — आयातक की साख का आकलन इसलिiए किXया जाता है ताकिX यह सुनिNश्चि[Âत हो सके किX 'माल भेजने पर भुगतान
मि8ल जाएगा'। 'साख पत्र' (Letter of Credit) इसमें मदद करता है, जो आयातक के बैंक द्वारा भगुतान की गारंटी देता है।

प्रश्न 40 (कठिUन). नि_र्या��त प्रक्रि¯या में 'शि±पि)गं ऑर्ड�र' और 'रेलवे रसीद' का क्या महत्व है?
उत्तर — 'शि2पि�गं ऑर्ड�र' जहाज़ी कंपनी द्वारा जारी किXया जाता है, जो जहाज के कप्तान को 'माल लोड करने का निNर्देÇश' देता
है। 'रेलवे रसीद' तब मि8लती है जब 'माल बंदरगाह तक टे्रन से भेजा जाता है', और यह माल के 'स्वामि8त्व का प्रमाण' होती
है।

» नि_र्या��त लेनदेन में प्रयुक्त प्रमुख दस्तावेज
प्रश्न 41 (आसान). वह दस्तावेज़ जो यह बताता है किZ माल किZस देश में बना है, क्या कहलाता है?
उत्तर — उद्गम प्रमाण पत्र (Certificate of Origin)

प्रश्न 42 (आसान). जहाज़ी कंपनी द्वारा जारी वह दस्तावेज़ जो माल के जहाज़ पर लोड होने और गंतव्य तक पहँुचाने का
वादा करता है?
उत्तर — जहाजी बि©ल (Bill of Lading)

प्रश्न 43 (मध्यम). नि_र्या��त बीजक (Export Invoice) में किZन मखु्य बातों का उल्लेख होता है? (कोई दो)
उत्तर — माल का विwवरण, मात्रा, मलू्य, बेचने की शर्तें­।

प्रश्न 44 (कठिUन). साख पत्र (Letter of Credit) नि_र्या��तक के लिyए क्यों महत्वपूर्ण� है? समझाओ।
उत्तर — साख पत्र निNर्या �̂तक को भुगतान की गारंटी देता है। आयातक का बैंक निNर्या^�तक को यह आश्वासन देता है किX यदिÊ वह
सभी शर्तोंÌ को परूा करता है, तो उसे भगुतान अवश्य मि8लेगा, जिfससे उसे विwत्तीय सुरक्षा मि8लती है।

» आयात प्रक्रि¯या
प्रश्न 45 (आसान). आयात प्रक्रि¯या का पहला चरण क्या है?
उत्तर — व्यापारिnक पूछताछ (Trade Enquiry)

प्रश्न 46 (आसान). वि�देशी मदु्रा का प्रबंध क्यों आवश्यक है?
उत्तर — क्योंकिX निNर्या �̂तक को उसके देश की मुद्रा में भगुतान करना होता है।
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प्रश्न 47 (मध्यम). आयात लाइसेंस प्राप्त करना कब ज़रूरी होता है?
उत्तर — यह जानने के लिiए किX जिfन वस्तुओं का आयात करना है, उन पर आयात लाइसेंस लागू होता है या नहीं, आयातक
वर्त�मान आयात निNर्या^�त नीतिp (EXIM Policy) को देखता है। यदिÊ वस्तओु ंके आयात के लिiए लाइसेंस की आवश्यकता होती
है, तो उसे लाइसेंस प्राप्त करना होता है।

प्रश्न 48 (कठिUन). साख पत्र (Letter of Credit) आयात प्रक्रि¯या में क्यों महत्वपूर्ण� है?
उत्तर — साख पत्र आयातक के बैंक द्वारा जारी की जाने वाली एक गारंटी है, जो निNर्या^�तक के बैंक को एक निNश्चि[Âत राशि2 तक
के निNर्या^�त बि©ल के भुगतान की गारंटी देता है। यह निNर्या^�तक को भुगतान न होने के जोखि~म से बचाता है, जिfससे अंतर्रा^�ष्ट्रीय
सौदों में सरुक्षा और विwश्वास बढ़ता है।

  हल किZए हुए उदाहरण (step-by-step)

उदाहरण 1. बताओ, अगर भारत, ऑस्टे्रलिyया से कोयला खरीदता है और उसके बदले ऑस्टे्रलिyयाई डॉलर में भुगतान करता है,
तो यह किZस प्रकार का व्यापार है?
   › पहला कदम: हमें देखना है किX व्यापार किXनके बीच हो रहा है। यहाँ भारत और ऑस्टे्रलिiया दो अलग-अलग देश हैं।
   › दसूरा कदम: हमें देखना है किX कौन सी मदु्रा का उपयोग हो रहा है। यहाँ 'ऑस्टे्रलिiयाई डॉलर' का उपयोग हो रहा है,
जो किX भारत की मदु्रा रुपये से अलग है।
   › तीसरा कदम: चूँकिX व्यापार दो अलग-अलग देशों के बीच और विwदेशी मुद्रा का उपयोग करके हो रहा है, तो यह
अतंर्रा^�ष्ट्रीय व्यापार है।
उत्तर — यह अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यापार (International Trade) है।

उदाहरण 2. एक देश 'अ' कपास का उत्पादन कम लागत पर और अच्छी गुणवत्ता में करता है, जबकिZ देश 'ब' इलेक्ट्रॉनि_क्स
वस्तुओं का उत्पादन कम लागत पर और अच्छी गुणवत्ता में करता है। दोनों देश क्या व्यापार करेंगे?
   › पहला कदम: पहचानो किX किXस देश में किXस वस्तु का 'प्राकृतिpक संसाधन' या 'उत्पादन लागत' का फायदा है।
   › देश 'अ' के पास कपास के उत्पादन में फायदा है।
   › देश 'ब' के पास इलेक्ट्रॉनिNक्स वस्तओुं के उत्पादन में फायदा है।
   › दसूरा कदम: समझो किX प्रत्येक देश किXस वस्त ुका 'निNर्या^�त' (export) करेगा और किXसका 'आयात' (import) करेगा।
   › देश 'अ' कपास का निNर्या^�त करेगा और इलेक्ट्रॉनिNक्स वस्तओुं का आयात करेगा।
   › देश 'ब' इलेक्ट्रॉनिNक्स वस्तओंु का निNर्या^�त करेगा और कपास का आयात करेगा।
उत्तर — देश 'अ' कपास का नि_र्या��त करेगा और देश 'ब' इलेक्ट्रॉनि_क्स वस्तुओं का नि_र्या��त करेगा। दोनों देश एक-दसूरे से इन
वस्तुओं का व्यापार करेंगे, जिÁससे दोनों को फायदा होगा।

उदाहरण 3. एक भारतीय कंपनी 'राम एंड संस' बैंगलोर में मोबाइल बनाती है और उन्हें भारत के अलग-अलग शहरों में
बेचती है। अब 'राम एंड संस' ने अपने मोबाइल जर्म�नी और जापान में भी बेचने का फैसला किZया है। इसमें कौन सा व्यवसाय
घरेलू है और कौन सा अतंर्रा��ष्ट्रीय?
   › स्टेप 1: कंपनी 'राम एंड संस' बैंगलोर में मोबाइल बनाती है और उन्हें 'भारत के अलग-अलग शहरों में बेचती है'।
   › स्टेप 2: यह लेन-देन 'एक ही देश (भारत) की सीमाओं के अदंर' हो रहा है।
   › स्टेप 3: इसलिiए, यह 'घरेलू व्यवसाय' (Domestic business) है।
   › स्टेप 4: कंपनी ने मोबाइल 'जर्म�नी और जापान में भी बेचने का फैसला किXया है'।
   › स्टेप 5: यह लेन-देन 'राष्ट्रीय सीमाओ ंके पार' (beyond national boundaries) हो रहा है, जिfसमें 'दो या अधि>क देश'
शामि8ल हैं।
   › स्टेप 6: इसलिiए, यह 'अंतर्रा �̂ष्ट्रीय व्यवसाय' (International business) है।
उत्तर — भारत के अंदर मोबाइल बेचना 'घरेलू व्यवसाय' है, और जर्म�नी व जापान में बेचना 'अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय' है।
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उदाहरण 4. मान लीजिÁए एक भारतीय कंपनी, 'स्वदेश मसाला', अपना खास गरम मसाला जापान में बेचना चाहती है। वहीं,
एक अमेरि/की सॉफ्टवेयर कंपनी, 'टेकवि�ज़', भारत में अपने सॉफ्टवेयर के उपयोग का अधि�कार कुछ भारतीय कंपनि_यों को
देती है। ये दोनों किZस प्रकार के अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय के उदाहरण हैं?
   › पहला उदाहरण 'स्वदेश मसाला' का है। यहाँ भारतीय कंपनी अपना 'गरम मसाला' जो किX एक 'मरू्त� वस्तु' है, जापान में
बेच रही है। दसूरे देश में सामान भेजना 'निNर्या �̂त' कहलाता है।
   › तो 'स्वदेश मसाला' का जापान में गरम मसाला बेचना 'वस्तुओं का निNर्या^�त' (Export of goods) है, जो अंतर्रा^�ष्ट्रीय
व्यवसाय का एक हि(स्सा है।
   › दसूरा उदाहरण 'टेकविwज़' का है। यह अमेरिnकी कंपनी अपने 'सॉफ्टवेयर के उपयोग का अधि>कार' भारतीय कंपनिNयों को
दे रही है। जब कोई कंपनी अपने 'टे्रडमार्क� ', 'पेटेंट' या 'कॉपीराइट' के तहत किXसी दसूरे देश में वस्तएँु बनाने या सेवाएँ देने
की अनुमतिp देती है, तो उसे 'लाइसेंसिRगं' कहत ेहैं।
   › तो 'टेकविwज़' का भारतीय कंपनिNयों को अपने सॉफ्टवेयर के उपयोग का अधि>कार देना 'लाइसेंसिRगं' (Licensing) है, यह
भी अतंर्रा^�ष्ट्रीय व्यवसाय का एक महत्वपरू्ण� पहल ूहै।
उत्तर — 'स्वदेश मसाला' का उदाहरण 'वस्तओु ंके नि_र्या��त' का है, जबकिZ 'टेकवि�ज़' का उदाहरण 'लाइसेंसिMगं' का है।

उदाहरण 5. एक ऐसे देश का उदाहरण दीजिÁए जो अपने किZसी एक संसाधन का अधि�क दक्षता से उपयोग करके अंतर्रा��ष्ट्रीय
व्यापार से लाभ कमाता है।
   › मान लीजिfए भारत के पास 'skilled IT professionals' (कुशल आईटी पेशवेर) बहुत ज़्यादा हैं और इस क्षेत्र में उसकी
विwशषेज्ञता है।
   › भारत अपने इन आईटी पेशवेरों का उपयोग करके सॉफ्टवेयर 'export' करता है, यानी दसूरे देशों को बेचता है।
   › बदले में भारत को विwदेशी मुद्रा मि8लती है और उसके आईटी पेशवेर भी पूरी क्षमता से काम कर पात ेहैं, जिfससे देश
को लाभ होता है।
उत्तर — भारत अपने कुशल आईटी पेशवेरों का अधि�क दक्षता से उपयोग करके सॉफ्टवेयर नि_र्या��त से वि�देशी मुद्रा कमाता है
और रोजगार बढ़ाता है।

उदाहरण 6. एक भारतीय खि{लौना कंपनी 'टॉय फन' 'जर्म�नी' से 'खि{लौने' बनाने के लिyए 'खास प्लास्टिÅÆक' मंगाना चाहती है।
यह कौन सी वि�धि� है? अगर 'टॉय फन' खदु 'जर्म�न सप्लायर' से बात करके सारा 'पेपरवर्क� ' करे, तो यह कैसा 'आयात' होगा?
   › पहला कदम: 'जर्म�नी' से 'खास प्लास्टि²�क' मंगाना है, मतलब सामान देश के 'अदंर' आ रहा है। तो यह 'आयात' है।
   › दसूरा कदम: अगर 'टॉय फन' कंपनी खदु 'जर्म�न सप्लायर' से सीधे संपर्क�  कर रही है, और सारे काम 'shipping' और
'customs' के खुद कर रही है, तो इसमें उसकी भागीदारी 'अधिक' है।
   › तीसरा कदम: जब कंपनी खुद सारी 'औपचारिnकताएं' परूी करती है, तो उसे 'प्रत्यक्ष आयात' कहत ेहैं।
उत्तर — यह 'आयात' है, और चूंकिZ 'टॉय फन' खुद सारी प्रक्रि¯या कर रही है, तो यह 'प्रत्यक्ष आयात' (Direct Import) होगा।

उदाहरण 7. एक अमेरि/की कंपनी 'GlobalTech' अपने नए स्मार्ट�फोन के डि§स्प्ले (स्क्रीन) भारत में बनवाना चाहती है।
'GlobalTech' को भारत में अपनी फैक्ट्री लगाए बिना, डिस्प्ले बनाने के लिए किस विधि का उपयोग करना चाहिए और
क्यों?
   › पहला कदम: 'GlobalTech' को भारत में एक ऐसी स्थानीय कंपनी ढंूढनी होगी जो डिáस्प्ले बनाने में माहि(र हो और
उनके गुणवत्ता मानकों को परूा कर सके।
   › दसूरा कदम: फि6र 'GlobalTech' उस भारतीय कंपनी के साथ एक 'संविwदा विwनिNर्मा^�ण' या 'Contract Manufacturing'
का अनुबंध (agreement) करेगी। इस अनबुंध में ये सब लिiखा होगा किX किXतने डिáस्प्ले बनाने हैं, किXस क्वालिiटी के बनाने
हैं, और किXतने समय में डिáलीवर करने हैं।
   › तीसरा कदम: भारतीय कंपनी, 'GlobalTech' की तकनीकी जानकारी और निNर्देÇशों के अनसुार डिáस्प्ले का उत्पादन
करेगी।
   › चौथा कदम: उत्पादिÊत डिáस्प्ले 'GlobalTech' को दिÊए जाएंगे, जो उन्हें अपने स्मार्ट�फोन में लगाकर दनुिNया भर में
बेचेगी।
   › पांचवां कदम: इस विwधि> का उपयोग करने से 'GlobalTech' को भारत में फैक्ट्री लगाने का भारी निNवेश नहीं करना
पड़गेा और लागत भी कम आएगी।
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उत्तर — 'GlobalTech' को 'संवि�दा वि�नि_र्मा��ण' (Contract Manufacturing) वि�धि� का उपयोग करना चाहि�ए। इससे वे बि�ना
ज़्यादा पूंजी लगाए, कम जोखि{म पर, और संभवतः कम लागत पर भारत में अपने स्मार्ट�फोन के डि§स्प्ले का उत्पादन करवा
पाएंगी।

उदाहरण 8. एक भारतीय मोबाइल कंपनी 'स्मार्ट�फ़ोन इंडि§या' ने चीन की 'टेक जायंट' कंपनी 'ग्लोबल चिÐप्स' से एक नया 'चिÐप
डि§ज़ाइन' भारत में बनाने और बेचने का अधि�कार लिyया है। 'स्मार्ट�फ़ोन इंडि§या' हर बेचे गए फ़ोन पर 'ग्लोबल चिÐप्स' को एक
नि_श्चिÒÐत राशि± देती है। यह अंतर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश का कौन सा तरीका है और क्यों?
   › पहला कदम यह पहचानना है किX क्या 'स्मार्ट�फ़ोन इंडिáया' और 'ग्लोबल चिÂप्स' ने कोई साझा नई कंपनी बनाई है या
एक ने दसूरे को खरीद लिiया है। नहीं, ऐसा नहीं है।
   › दसूरा, क्या 'ग्लोबल चिÂप्स' ने अपनी फैक्ट्री भारत में लगाने के बजाय 'स्मार्ट�फ़ोन इंडिáया' से सिRर्फ�  चिÂप बनाने को कहा
है? नहीं, 'स्मार्ट�फ़ोन इंडिáया' 'ग्लोबल चिÂप्स' के 'चिÂप डिáज़ाइन' का उपयोग करके 'अपने' फ़ोन बना और बेच रही है।
   › तीसरा, 'स्मार्ट�फ़ोन इंडिáया' 'ग्लोबल चिÂप्स' के 'चिÂप डिáज़ाइन' का उपयोग कर रही है और बदले में पसेै (रॉयल्टी) दे रही
है। यह सीधे-सीधे किXसी 'पेटेंट, टे्रडमार्क�  या तकनीक' के उपयोग की अनुमतिp लेना है।
   › यह तरीका 'अनजु्ञप्तिèp' या 'लाइसेंसिRगं' है क्योंकिX एक कंपनी (ग्लोबल चिÂप्स) अपनी बौद्धि>क संपदा (चिÂप डिáज़ाइन) का
उपयोग करने का अधि>कार एक दसूरी विwदेशी कंपनी (स्मार्ट�फ़ोन इंडिáया) को देती है, जिfसके बदले में 'स्मार्ट�फ़ोन इंडिáया'
'ग्लोबल चिÂप्स' को 'फीस, जिfसे रॉयल्टी कहत ेहैं' देती है।
उत्तर — यह अतंर्रा��ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश का 'लाइसेंसिMगं' (Licensing) तरीका है।

उदाहरण 9. एक भारतीय दवा कंपनी (X) और एक अमेरि/की बायो-टेक्नोलॉजी कंपनी (Y) भारत में नई वैक्सीन बनाने के
लिyए एक संयुक्त उपक्रम शुरू करना चाहती हैं। इस उपक्रम के नि_र्मा��ण के तरीकों और लाभों को समझाइए।
   › पहला तरीका: अमेरिnकी कंपनी (Y) भारतीय कंपनी (X) में हि(स्सेदारी खरीद सकती है।
   › दसूरा तरीका: भारतीय कंपनी (X) अमेरिnकी कंपनी (Y) की पहले से स्थापि�त भारतीय शाखा में हि(स्सा ले सकती है।
   › तीसरा तरीका: दोनों कंपनिNयां (X और Y) मि8लकर भारत में एक बि©ल्कुल नई तीसरी कंपनी (Z) स्थापि�त कर सकती
हैं।
   › लाभ: 'विwत्तीय भार कम' होगा क्योंकिX दोनों पूंजी लगाएंगे। 'बड़ी पूंजी एवं श्रमशक्तिíp' से बड़ा रिnसर्च� और उत्पादन संभव
होगा। अमेरिnकी कंपनी को भारत के 'बाज़ार की परिnस्थि²lतिpयाँ, संस्कृतिp और भाषा' की जानकारी मि8लेगी। 'लागत एवं जोखि~म'
दोनों कंपनिNयों में बंट जाएंगे।
उत्तर — भारतीय और अमेरि/की कंपनी मि<लकर एक नई फर्म� स्थापि)त करेंगी या एक-दसूरे की मौजूदा फर्म� में हि�स्सेदारी लेंगी।
इससे पूंजी का बोझ कम होगा, बड़ ेप्रोजेक्ट शरुू हो पाएंगे, स्थानीय ज्ञान मि<लेगा और जोखि{म बंट जाएगा।

उदाहरण 10. एक भारतीय कपड़ा नि_र्मा��ता कंपनी 'धागा लिyमि<टेड' चीन में अपने उत्पादों का नि_र्मा��ण और बि�क्री शुरू करना
चाहती है। वह चीन के बाजार और संचालन पर पूरा नि_यंत्रण बनाए रखना चाहती है। 'धागा लिyमि<टेड' के पास पर्या��प्त पूंजी
है और वह किZसी स्थानीय चीनी साझदेार के साथ मनुाफा या जोखि{म साझा नहीं करना चाहती। अतंर्रा��ष्ट्रीय बाजार में प्रवेश
के लिyए 'धागा लिyमि<टेड' को कौन सी वि�धि� अपनानी चाहि�ए और इसके क्या मखु्य लाभ और सीमाएं होंगी?
   › पहला चरण है 'धागा लिiमि8टेड' के उद्देश्य को समझना: कंपनी को 'परूा निNयंत्रण' चाहि(ए और वह 'साझदेारी नहीं'
चाहती।
   › दसूरा चरण: इन उद्देश्यों के अनुरूप अतंर्रा^�ष्ट्रीय व्यवसाय में प्रवेश की विwधि> का चयन करना। 'संपरू्ण� स्वामि8त्वा वाली
सहायक इकाई' ही एकमात्र ऐसी विwधि> है जो 100% निNयंत्रण प्रदान करती है।
   › तीसरा चरण: 'धागा लिiमि8टेड' चीन में या तो 'एक बि©लकुल ही नई कंपनी' (जिfसे 'ग्रीनफ़ील्ड वेंचर' भी कहत ेहैं) स्थापि�त
कर सकती है, या फि6र 'दसूरे देश में पहले से ही स्थापि�त किXसी संगठन का अधि>ग्रहण' कर सकती है।
   › चौथा चरण: इस विwधि> के मुख्य लाभों की पहचान करना। 'धागा लिiमि8टेड' को चीन में अपने संचालन पर 'परूा निNयंत्रण'
मि8लेगा। वे अपनी 'प्रौद्योगि¾की और व्यापार के राज' किXसी और के साथ साझा नहीं करेंगे।
   › पांचवां चरण: इसकी सीमाओ ंपर भी विwचार करना। सबसे बड़ी सीमा यह है किX 'धागा लिiमि8टेड' को '100 प्रतिpशत पूंजी
निNवेश' करना होगा, जिfससे 'पूरी हानिN' का जोखि~म भी उन्हीं का होगा अगर व्यवसाय सफल नहीं होता है।
   › छठा चरण: 'धागा लिiमि8टेड' को यह भी देखना होगा किX चीन सरकार 'शत-प्रतिpशत स्वामि8त्व वाली सहायक कंपनी' की
स्थापना की अनमुतिp देती है या नहीं, क्योंकिX कुछ देश इसके विwरुद्ध होत ेहैं, जिfससे 'बड़ा राजनीतिpक जोखि~म' हो सकता है।

invidya.in — मुफ़्त पढ़ाई • पषृ्ठ 7



Invidya इनवि�द्या — प्रश्न-उत्तर कक्षा 11 • Business Studies

उत्तर — 'धागा लिyमि<टेड' को अतंर्रा��ष्ट्रीय बाजार में प्रवेश के लिyए 'संपूर्ण� स्वामि<त्वा वाली सहायक इकाई' वि�धि� अपनानी चाहि�ए।
इसके मुख्य लाभ पूर्ण� नि_यंत्रण और प्रौद्योगिÖकी का बचाव हैं, जबकिZ मखु्य सीमाएं उच्च पूंजी नि_वेश और परेू व्यावसायिØक
जोखि{म को स्वयं वहन करना हैं।

उदाहरण 11. मान लीजिÁए एक भारतीय कंपनी 'शारदा हस्तशि±ल्प' अपनी हाथ से बनी हुई साड़िÚयाँ जर्म�नी में 'बर्लिy�न बुटीक'
को नि_र्या��त करना चाहती है। इस प्रक्रि¯या के शरुुआती चार चरण समझाइए।
   › पहला चरण है 'पूछताछ प्राप्त करना एवं निNर्ख� भेजना' (Receiving Enquiry and Sending Quotation)। बर्लिi�न
बुटीक शारदा हस्तशि2ल्प को 'क्वेरी लेटर' भेजेगी, जिfसमें वे साड़िõयों की संख्या, क्वालिiटी, और कीमतों के बारे में पूछें गे।
शारदा हस्तशि2ल्प इसके जवाब में 'प्रोफार्मा^� इनवॉइस' भेजेगी, जिfसमें सारी जानकारी, जसेै कीमत, डिáलीवरी की शर्तें­, पैकिXंग
आदिÊ लिiखी होंगी।
   › दसूरा चरण है 'आदेश अथवा इंडेंट की प्राप्तिèp' (Receipt of Order or Indent)। अगर बर्लिi�न बुटीक को शारदा
हस्तशि2ल्प की कीमतें और शर्तें­ मंज़रू होती हैं, तो वे साड़िõयों का 'फाइनल ऑर्ड�र' भेजेंगे, जिfसे 'इंडेंट' कहत ेहैं। इसमें साड़िõयों
का पूरा विwवरण, डिáलीवरी की तारीख, पेमेंट की शर्तें­ सब होंगी।
   › तीसरा चरण है 'आयातक की साख का आकलन एवं भगुतान की गारंटी प्राप्त करना' (Assessing Importer's
Creditworthiness and Securing Guarantee for Payment)। शारदा हस्तशिल्प अब यह पता लगाएगी कि बर्लिन
बुटीक 'विwश्वसनीय' है या नहीं, कहीं ऐसा न हो किX माल भेजने के बाद पैसे ही न मि8लें। इसके लिiए वे बर्लिi�न बटुीक से 'लेटर
ऑफ के्रडिáट' (साख पत्र) की मांग करेंगे, जो बर्लिi�न के बैंक द्वारा जारी किXया जाएगा और 'भुगतान की गारंटी' देगा।
   › चौथा चरण है 'निNर्या^�त लाइसेंस प्राप्त करना' (Obtaining Export Licence)। शारदा हस्तशि2ल्प को अब भारत सरकार
से 'निNर्या^�त लाइसेंस' लेना होगा। इसके लिiए उन्हें बैंक में खाता खोलना होगा, 'IEC (Import-Export Code) नंबर' लेना
होगा, और 'निNर्या �̂त संवर्ध�न परिnषद' में रजिfस्टे्रशन भी कराना होगा। यह सब परूा होने पर ही वे 'काननूी रूप से' निNर्या^�त कर
पाएंगे।
उत्तर — शारदा हस्तशि±ल्प को सबसे पहले बर्लिy�न बुटीक से पछूताछ का जवाब 'प्रोफार्मा�� इनवॉइस' से देना होगा, फिÞर उनका
'इंडेंट' मि<लने पर 'लेटर ऑफ के्रडि§ट' के ज़रि/ए उनकी 'साख' की जांच करनी होगी, और आखि{र में 'नि_र्या��त लाइसेंस' प्राप्त
करना होगा, जिÁसमें IEC कोड और नि_र्या��त संवर्ध�न परि/षद में पंजीकरण शामि<ल है।

उदाहरण 12. मान लीजिÁए एक भारतीय कंपनी ने जापान को 500 जींस का नि_र्या��त किZया है। इस लेनदेन में कौन-कौन से
प्रमखु दस्तावेज लगेंगे और उनका क्या उद्देश्य होगा?
   › पहला, 'Export Invoice' - यह माल के विwवरण, मात्रा, मूल्य और बेचने की शर्तोंÌ का परूा लेखा-जोखा देगा। जापान
की कंपनी इसे देखकर भगुतान करेगी और वहां कस्टम्स वाले भी इसी से माल का मूल्य जांचेंगे।
   › दसूरा, 'Packing List' - इसमें हर डिáब्बे में क्या-क्या है, उनकी संख्या, वजन, और मार्किंXý ग डिáटेल्स होंगी। यह आयातक
को माल को अनपकै करने और कस्टम्स को जांच करने में मदद करेगा।
   › तीसरा, 'Certificate of Origin' - यह प्रमाणिÿत करेगा किX जींस भारत में बनी है। जापान को यह जानना ज़रूरी है
क्योंकिX इससे आयात शुल्क (import duty) प्रभाविwत हो सकता है या कुछ समझौतों के तहत रिnयायत मि8ल सकती है।
   › चौथा, 'Bill of Lading' - यह जहाज़ी कंपनी द्वारा जारी किXया गया दस्तावेज़ है जो यह बताता है किX माल जहाज़ पर
लोड हो गया है और उसे गंतव्य तक पहँुचाया जाएगा। यह एक तरह की रसीद और माल के स्वामि8त्व का सबूत भी है।
   › पांचवां, 'Mate's Receipt' - यह जहाज़ के 'Mate' द्वारा दिÊया जाता है, जब माल जहाज़ पर चढ़ाया जाता है। यह बस
इतना बताता है किX 'The goods are received on board in good condition'. बाद में इसी के आधार पर Bill of
Lading जारी होता है।
   › छठा, 'Letter of Credit' - यह जापान के आयातक के बैंक द्वारा भारतीय निNर्या^�तक के लिiए जारी किXया जाता है। यह
एक तरह की गारंटी है किX 'The payment will be made' अगर निNर्या �̂तक सभी शर्तें­ परूी करता है। इससे निNर्या^�तक को
भगुतान की सुरक्षा मि8लती है।
उत्तर — इस नि_र्या��त लेनदेन में Export Invoice, Packing List, Certificate of Origin, Bill of Lading, Mate's
Receipt और Letter of Credit जैसे प्रमुख दस्तावेज लगेंगे, हर दस्तावेज़ का अपना विशिष्ट उद्देश्य है जो लेनदेन
को सचुारू और सुरक्षिèत बनाता है।
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उदाहरण 13. मान लीजिÁए एक भारतीय कंपनी जर्म�नी से 1000 ऑटोमोबाइल स्पेयर पार्ट्�स आयात करना चाहती है। उन्हें यह
पूरी प्रक्रि¯या कैसे करनी होगी?
   › पहला कदम है 'व्यापारिnक पूछताछ' (Trade Enquiry)। कंपनी जर्म�नी की उन फर्मोंÌ की जानकारी इकट्ठा करेगी जो
स्पेयर पार्ट्�स निNर्या^�त करती हैं, जैसे उनके 'export prices' और 'terms of sale' क्या हैं।
   › दसूरा, यदिÊ आवश्यक हो तो 'आयात लाइसेंस प्राप्त करना' (Obtaining Import License)। उन्हें देखना होगा किX इन
स्पेयर पार्ट्�स के आयात के लिiए लाइसेंस चाहि(ए या नहीं। यदिÊ हाँ, तो लाइसेंस और 'Import-Export Code Number' लेना
होगा।
   › तीसरा, 'विwदेशी मदु्रा का प्रबंध' (Arranging for Foreign Exchange)। चूंकिX भुगतान यरूो में होगा, तो आयातक को
अपने बैंक के माध्यम से RBI से यरूो खरीदने की अनुमतिp लेनी होगी।
   › चौथा कदम, 'आयात आदेश भेजना' (Placing Import Order)। लाइसेंस और मुद्रा की व्यवस्था के बाद, आयातक
कंपनी जर्म�नी की फर्म� को विwस्ततृ 'indent' या 'import order' भेजेगी, जिfसमें 'price, quantity, specifications, and
delivery terms' होंगे।
   › पांचवां, 'साख पत्र प्राप्त करना' (Obtaining Letter of Credit)। यदिÊ निNर्या^�तक ने 'Letter of Credit (L/C)' मांगा है,
तो भारतीय कंपनी अपने बैंक से L/C बनवाकर निNर्या^�तक को भेजेगी, जो भुगतान की गारंटी है।
   › छठा, 'विwत्त की व्यवस्था' (Arranging Finance)। आयातक को भुगतान करने के लिiए पैसे का इंतजाम करना होगा
ताकिX 'delay charges' से बचा जा सके।
   › सातवां, 'शि2पमेंट की सचूना की प्राप्तिèp' (Receipt of Shipment Advice)। जर्म�नी की कंपनी माल भेजने के बाद
'shipment advice' भेजेगी, जिसमें 'invoice number, bill of lading details, and ship's name' जैसी जानकारी होगी।
   › आठवां, 'आयात प्रलेखों को छुड़ाना' (Retiring Import Documents)। निNर्या^�तक के बैंक से दस्तावेज आएंगे। आयातक
को या तो 'payment against documents' (तत्काल भुगतान) या 'acceptance against documents' (विwनिNमय विwपत्र
की स्वीकृतिp) करके ये दस्तावेज बैंक से लेने होंगे।
   › नौवां, 'माल का आगमन' (Arrival of Goods)। माल भारत के बंदरगाह पर पहंुचेगा, और शि2पि�गं कंपनी 'import
manifest' दाखिल करेगी।
   › दसवां और अंतिpम, 'सीमा शुल्क निNकासी एवं माल छुड़ाना' (Customs Clearance and Release of Goods)।
आयातक को 'bill of entry' भरना होगा, सीमा शुल्क (Customs Duty) का भुगतान करना होगा, और 'dock charges'
चकुाने होंगे। इसके बाद ही कस्टम्स अधि>कारी 'delivery order' देंगे और माल को बंदरगाह से 'clear' किXया जा सकेगा।
उत्तर — जर्म�नी से ऑटोमोबाइल स्पेयर पार्ट्�स के आयात के लिyए कंपनी को व्यापारि/क पूछताछ से लेकर सीमा शलु्क नि_कासी
तक के सभी 10 चरणों को वि�धि�वत पूरा करना होगा।

  बोर्ड� परीक्षा के लिyए ख़ास

• अतंर्रा^�ष्ट्रीय व्यापार और घरेलू व्यापार के बीच के अतंर को उदाहरणों के साथ अच्छी तरह समझ लेना, यह अक्सर बोर्ड�
परीक्षाओं में पूछा जाता है।
• अतंर्रा^�ष्ट्रीय व्यापार और घरेल ूव्यापार के बीच के प्रमुख अतंरों पर सीधे प्रश्न आ सकत ेहैं, इसलिiए हर बि©दं ुको ध्यान से
समझना।
• यह विwषय बोर्ड� परीक्षा में अक्सर 3-4 अंकों के प्रश्न में पूछा जाता है, जहाँ आपको इन सभी घटकों को उदाहरणों सहि(त
समझाना होता है।
• यह विwषय बोर्ड� परीक्षा में अक्सर 3-5 अकंों के प्रश्न के रूप में आता है। देशों और फर्मोंÌ दोनों के लाभों को अलग-अलग
बि©दंओु ंमें समझाना महत्वपूर्ण� है।
• बोर्ड� परीक्षा में, 'संविwदा विwनिNर्मा �̂ण' के लाभ और हानिNयों को विwस्तार से बताने वाले प्रश्न अक्सर आत े हैं। एक अच्छा
उदाहरण के साथ समझाना याद रखना।
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• लाइसेंसिRगं और फ्रैं चाइज़ि¥ंग के बीच के अंतरों पर आधारिnत प्रश्न अक्सर बोर्ड� परीक्षाओ ंमें पछेू जात ेहैं, खासकर उनके
'अनुप्रयोग' और 'विwशषेताओं' को लेकर। इन दोनों के मुख्य अंतरों को अच्छे से समझना बहुत ज़रूरी है।
• संयकु्त उपक्रम के फायदे और नकुसान पर सीधे प्रश्न आत े हैं। खास करके 'विwत्तीय भार', 'जोखि~मों का बंटवारा' और
'स्थानीय ज्ञान का लाभ' वाले पॉइंट्स को अच्छे से याद रखना।
• यह बहुत ज़रूरी विwषय है, बच्चों! परीक्षा में 'संपरू्ण� स्वामि8त्वा वाली सहायक इकाइयों' और 'संयकु्त उपक्रम' के बीच अतंर
पूछा जा सकता है। इनके 'लाभ और सीमाएं' अच्छे से याद कर लेना।
• यह टॉपि�क 'बोर्ड� परीक्षाओ'ं के लिiए बहुत महत्वपूर्ण� है! अक्सर 'निNर्या^�त प्रक्रि�या के चरणों' को 'क्रमबद्ध' तरीके से लिiखने
के लिiए प्रश्न आता है, या किXसी विwशषे चरण के बारे में विwस्तार से पछूा जाता है। सारे चरणों को 'सही क्रम' में और उनके
'महत्व' के साथ याद रखना।
• यह विwषय बोर्ड� परीक्षा के लिiए बहुत महत्वपरू्ण� है। अक्सर इन दस्तावेजों के नाम और उनके उद्देश्यों पर सीधे प्रश्न पूछे
जात ेहैं। प्रत्येक दस्तावेज़ का नाम और उसका एक मखु्य उद्देश्य ज़रूर याद रखना।
• यह अवधारणा बोर्ड� परीक्षाओं के लिiए बहुत महत्वपूर्ण� है। आयात प्रक्रि�या के सभी चरणों को क्रमबद्ध तरीके से याद
रखना और हर चरण का संक्षिĉप्त विwवरण लिiखने का अभ्यास करना, अच्छे अकं दिÊलाने में मदद करेगा। खासकर 'Letter of
Credit' और 'Customs Clearance' को ध्यान से समझना।

  एक नज़र में रि/वीज़न

› दो या अधि>क देशों के बीच, विwदेशी मुद्रा में वस्तओुं व सेवाओ ंका लेन-देन।
› घरेल:ू एक देश, अतंर्रा^�ष्ट्रीय: कई देश; भिyन्न राष्ट्रीयता, गतिpशीलता, निNयम।
› अंतर्रा �̂ष्ट्रीय व्यवसाय = वस्तओु/ंसेवाओं का व्यापार + लाइसेंसिRगं + फ्रैं चाइज़ि¥ंग + विwदेशी निNवेश.
› देशों को: विwदेशी मुद्रा, संसाधन उपयोग, रोजगार, जीवन स्तर में वदृ्धि>।
› संविwदा विwनिNर्मा^�ण: विwदेशी कंपनी द्वारा स्थानीय निNर्मा^�ता से उत्पादन का अनुबंध।
› लाइसेंसिRगं/फ्रैं चाइज़ि¥ंग: पेटेंट/टे्रडमार्क� /तकनीक का उपयोग रॉयल्टी पर, बि©ना सीधे निNवेश के।
› दो या अधि>क स्वतंत्र इकाइयाँ मि8लकर नई फर्म� बनाती हैं; संयकु्त स्वामि8त्व।
› 100% पूँजी निNवेश, परू्ण� निNयंत्रण, हरिnत क्षेत्र/अधि>ग्रहण, उच्च पूँजी/जोखि~म।
› निNर्या^�त प्रक्रि�या: पछूताछ  आदेश  साख  लाइसेंस  विwत्त  उत्पादन  निNकासी  भेजना।
› निNर्या^�त लेनदेन के लिiए Export Invoice, Packing List, Certificate of Origin, Bill of Lading, Mate's Receipt,
Letter of Credit प्रमुख दस्तावेज़ हैं।
› विwदेशी देश से माल खरीदने की चरण-दर-चरण प्रक्रि�या।

invidya.in — मुफ़्त पढ़ाई • पषृ्ठ 10


